TGl & Calidda- Conferencia de Resultados (ﬂ

Primer trimestre de 2017 GRUPO ENERGIA
DE BOGOTA

Operadora: Buenos dias, sefioras y sefiores, sean bienvenidos a la Conferencia Telefénica
de Resultados y Desarrollos Clave de TGl y Calidda del 1ler trimestre de 2017.
Les recordamos que se esta grabando esta llamada.

Debajo de la pestafia Download encontraran la presentacién de hoy. Esta preser
se dividird en dos partes: primero tendremos con nosotros al Sr. Julian Garcia, D
General de TGI, y al Sr. Antonio Angarita, Director Financiero de TGI, presentan
Desarrollos y Resultados Clave de TGI, y luego contaremos con el Director Fina
Calidda, el Sr. Martin Mejia, para presentar los Resultados y Desarrollos Cle
Célidda.

Ahora me gustaria darle la palabra al Sr. Antonio Angarita, Director Financiero
de TGI. Sr. Angarita.

Sr. Angarita: Gracias. Buenos dias y bienvenidos a nuestra Conferencia Telefonica de
Resultados del ler trimestre de 2017 de TGI. Mi nombre es Antonio Angarita y
soy el director financiero de TGI. La presentacién de hoy sera realizada por el
Sr. Julidn Garcia, Director General de TGI, y luego por mi persona.

La presentacion se divide en cuatro partes: primeramente, nuestro Director
General hara algunos comentarios introductorios, en segundo lugar revisaremos
brevemente las principales Actualizaciones Clave durante este trimestre, en
tercer lugar echaremos un vistazo al Desempefio Operacional y Financiero de
TGI durante este trimestre y los indicadores financieros mas importantes; en
cuarto lugar, nuestro Director General presentara la etapa de los proyectos en
ejecucion, y para concluir esta Conferencia hos complacera abrir la convocatoria
a una sesién de preguntas y respuestas. Sr. Garcia, tiene la palabra.

Sr. Garcia: De acuerdo. Buenos dias, como pueden observar en la primera diapositiva que
contiene los aspectos destacados de TGI, me gustaria recordarles que somos la
compaiiia de transporte de gas natural mas grande de Colombia. Atendemos
aproximadamente el 70% de la poblacion.

Estamos en un mercado regulado, pero tenemos una relacién muy constructiva
con el gobierno en esta regulacién, y nuestro negocio es estable y predecible
como podran ver en la presentacién, a pesar de que el volumen que
transportamos durante el primer trimestre es menor al que transportamos el afio
pasado. Esto se debe principalmente a que donde esté lloviendo las centrales
térmicas estdn a su minima expresion, pero de cualquier manera tenemos
buenos contratos de compra obligatoria firmados, por lo que en cuanto a
nuestros ingresos estos son muy estables, y el volumen transportado disminuy6
porque cuando llueve las plantas térmicas reducen su capacidad al minimo,
pero daré la palabra a Antonio para que comience a presentar los detalles sobre
nuestro desemperio en el primer trimestre.

Sr. Angarita: Gracias. Si pasamos a la diapositiva numero siete, relacionada con las
actualizaciones clave, veremos que la primera actualizacion clave esta
relacionada con el programa de regulacién. El regulador ha tomado mas tiempo
de lo previsto en la definicion de la metodologia de tarifas finales y el CMPC
regulador. Por ahora, esta definicion se espera para el segundo trimestre de
2017 o quizés para el tercer trimestre de este afio.

Como pueden ver en la diapositiva numero siete, de acuerdo con este nuevo
cronograma, la nueva tarifa entrard en vigencia el segundo trimestre de 2019,
por lo que esta vez TGI tendrd mas tiempo para usar la tarifa vigente que fue
aprobada en 2013.
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Este punto es muy importante para nosotros: como mencionamos
anteriormente, trabajamos con el regulador al final del afio pasado, enviamos
comentarios sobre la metodologia propuesta del calculo del nuevo CMPC
propuesto, y esperamos por la decision final del regulador.

Pasando a la siguiente diapositiva, la ocho, se presentan aqui nuevas
oportunidades para el crecimiento de nuestra red en Colombia. El gobierno
central, a través del Ministerio de Minas y la Unidad de Planeacion de Mineria y
Energia, definieron el Plan de Suministro de Gas Natural con diferentes
proyectos. Cuatro de estos proyectos estan en el sistema de TGl y, por
supuesto, construiremos estos proyectos de acuerdo a las nuevas reglas para
su desarrollo. Estos proyectos son: Bidireccionalidad de Yumbo a Mariquita, otro
loop de Mariquita a Gualanday, Bidireccionalidad Barrancabermeja - Ballena y
nuevos compresores de El Cerrito a Popayan.

Ademas, hay dos proyectos que son también del interés de TGl porque son
complementarios a la red; estos proyectos son la Planta de Regasificacion en la
costa del Pacifico de Colombia y el Oleoducto desde Buenaventura a Yumbo,
para la conexion de esta nueva planta de regasificacion al sistema de TGl, para
transportar el nuevo gas importado a todo el pais. TGl anuncié que esta muy
interesado en desarrollar todos estos proyectos, y estaremos trabajando en eso.

Ahora, si pasan a la diapositiva nimero diez, podran ver algunos indicadores de
nuestro Desempefio Operacional: primero, nuestra Capacidad continta en el
nivel de 734 millones de pies cubicos por dia; la Capacidad Contratada Firme al
final de este trimestre es de 672 millones de pies cubicos por dia, y es mas
menos constante, pero al ver el volumen transportado observamos que ha
disminuido debido a que en el afo anterior tuvimos los fendmenos
meteoroldgicos de el Nifio y ahora tenemos un periodo muy lluvioso en
Colombia, por lo que los generadores térmicos no se expiden, y por esta razon
el Volumen Transportado disminuy®.

Las Pérdidas de Gas estan en un nivel por debajo de la regulacion y el Factor
de Carga ha disminuido debido al mismo hecho que explicamos, relacionado
con el Volumen Transportado. Ahora esta en un nivel de 53% y este nimero es
altamente consistente con el volumen transportado.

Pasemos a la diapositiva ndmero once. Tenemos aqui algunos nameros
importantes sobre nuestros ingresos y nuestra generacién de flujo de caja. En
primer lugar, me permito destacar que el 96% de los ingresos proviene de
tarifas reguladas, el 66% esta nominado en délares americanos, el 34% esta
nominado en pesos colombianos, el 100% son contratos firmes con una vida
media restante de aproximadamente 9 afios, los ingresos regulados estan
compuestos por un 90% sobre una base de tarifas fijas, y s6lo hay un 10%
sobre la base de tarifas variables durante los Ultimos doce meses.

Nuestros principales clientes son los mismos reportados en los Ultimos
trimestres: Gas Natural, Gases de Occidente, Ecopetrol, EPM e Isagen.

Pasando a la siguiente diapositiva, niumero doce, tenemos los principales
indicadores del Desempefio Financiero. Los ingresos cerraron este trimestre en
419 millones de dolares, en los ultimos doce meses, afio completo. Podran
observar una disminucién y esto se debe, primero, a un menor volumen
transportado, y también a suspensiones contractuales a corto plazo de los
clientes, principalmente por mantenimiento en la instalacion en las puertas de la
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ciudad y otras estaciones. Estas acciones son so6lo por motivos de
mantenimiento, y estan incluidas en nuestros contratos.

El Beneficio Bruto, asi como el EBITDA, mostraron el mismo comportamiento de
ingresos. Al final de este trimestre, el EBITDA es de 344 millones de délares con
un margen del 82%; con respecto a los Fondos de Operaciones, estos se han
reducido a un nivel de 200 millones de ddlares, esto se debe Unicamente a un
aumento en los impuestos. Desde el afio pasado estamos calculando nuestro
impuesto sobre la renta basado en nuestros ingresos y no en el impuesto
minimo, ya que en los libros contables de impuestos tenemos ingresos muy
importantes por encima de los impuestos.

En la siguiente diapositiva, nimero trece, tenemos los principales indicadores
del balance general. Los Activos Totales cerraron este trimestre en 2,8 mil
millones de délares. El Efectivo y sus Equivalentes estan ahora en 343 millones
de délares, incluyendo 65 millones de dolares de un préstamo a corto plazo
efectuado a la EEB, que consideramos casi en efectivo. El PPE esta ahora en
2,2 mil millones de délares y nuestro Patrimonio es de 0,75 mil millones de
dolares. Recuerden que en 2016 terminamos la fusién con nuestro accionista
IELAH, y esa es la razén por la cual nuestros Activos Totales disminuyeron
como se muestra en el grafico.

Pasando a la siguiente diapositiva, pueden ver el rendimiento de la deuda de la
empresa. La Deuda Total a EBITDA esté ahora en 4.1, un poco mas alta que 4,
pero es un nivel controlado y disminuird en octubre de 2017 cuando TGI pague
la cobertura que la compafiia contratd en 2009; tendremos un pago adicional
por deuda para nuestros proyectos en el futuro.

Si se fijan, la Cobertura de Interés todavia estd en un muy buen nivel, 4.9.
Hemos informado que los pactos de los bonos estan suspendidos en este
momento, ya que la compaifiia tiene calificaciones de inversion para al menos
dos de las tres principales agencias de calificacién del mundo.

Ahora el Sr. Garcia presentard la etapa de ejecucién de nuestros proyectos de
inversion.

Sr. Garcia: De acuerdo, yo trataré brevemente los diferentes proyectos que se estan
ejecutando en este momento. Estamos haciendo la tercera expansion del
sistema de Cusiana, este es el sistema que lleva el gas de los campos de
Cusiana-Cupiagua al mercado. Estamos en la tercera expansion, el proyecto en
este momento esta en ejecucion, estamos finalizando la instalacion de los
compresores, lo cual es el objetivo principal del proyecto, y esperamos que la
puesta en marcha sea a principios del tercer trimestre de este afio.

En cuanto al Loop Armenia, cuyo objetivo es aumentar la capacidad de entregar
gas a lo que se conoce como la zona cafetalera, el proyecto también esta en
ejecucion, y estamos empezando la construccién de los gasoductos, los cuales
son realmente un loop para aumentar la capacidad del sistema.

Como dije anteriormente, ya estamos en el proceso de construccién del
oleoducto, obtuvimos todos los permisos, y esperamos completar el proyecto
antes de fin de afio.

Con respecto al proyecto Cusiana-Apiay-Ocoa, que consiste en ampliar la
capacidad de trasladar el gas desde los campos de Cusiana-Cupiagua al sur de
es0s campos para servir principalmente a proyectos de Ecopetrol, ya estamos
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en la etapa de construccion, asi que el proyecto esta en ejecucion también con
todos los permisos en regla.

No lo he mencionado, pero todos estos proyectos han firmado contratos de
transporte con los clientes, por lo que todos los proyectos tienen los ingresos
garantizados.

Pasando a la pagina siguiente, la Fase Cusiana IV es una nueva expansion del
sistema para aumentar la capacidad para trasladar gas de Cusiana-Cupiagua al
interior del pais, es una nueva expansidbn que consiste en aumentar la
capacidad de compresién y, asi como algunos loops o tuberias adicionales, el
proyecto también esta en ejecucion. Estamos comenzando las actividades
reales en el campo, consta de varias actividades como las que he dicho, varias
unidades de compresion y tuberias.

Ya comenzamos con las primeras actividades del proyecto in situ, aqui también
obtuvimos los permisos necesarios, y este proyecto también ha firmado
contratos de transporte.

Por dltimo, tenemos un proyecto que llamamos Reemplazos para la Vida
Reguladora. Es un proyecto para aquellas tuberias que son muy grandes, y
estamos en el proceso de sustitucion de esas tuberias, contando con los
permisos de la autoridad regulatoria.

Estamos empezando a planificar esos proyectos; eso se acordd a principios de
este afio, por lo cual el proyecto se ejecutard principalmente en la segunda
mitad de 2017 y principios de 2018 para reemplazar estos viejos oleoductos y
cambiarlos por nuevos ductos.

Sr. Angarita: Muchas gracias por su tiempo. Estamos muy contentos con nuestros resultados,
y planeamos mantenerlos y mejorarlos durante este afio. Ahora abriremos la
sesién de preguntas y respuestas.

Operadora: Gracias, ahora comenzaremos la sesién de Preguntas y Respuestas. Si tienen
una pregunta, por favor presionen "star" y luego "1" en su teléfono de botones;
si desean ser removidos de la cola, por favor presionen "pond sign" o "hash
key". Habra un retraso antes de que se anuncie la primera pregunta. Si estan
utilizando un altavoz, puede que tengan que levantar el auricular primero antes
de presionar los nimeros.

Una vez mas: si tienen una pregunta, por favor presionen "star" y luego "1" en
su teléfono de botones. Esperamos por sus preguntas.

Nuestra primera pregunta viene de Mark Heins de BTG Pactual. Adelante, su
linea esta abierta.

Sr. Heins: Hola, amigos, gracias por la presentacion. Tengo un par de preguntas: la
primera es sobre el plan de regasificacién y también sobre los nuevos proyectos
gue mencionaron al comienzo de la presentacion. Me preguntaba cuanto CapEx
seria necesario para estas cuatro lineas, en caso de que se las otorguen.
También queria saber el CapEx total y sus expectativas en cuanto al plan de
regasificacion en la region: ¢cuanto CapEx es y cuanto CapEx se va a necesitar
para la tuberia que conecta Yumbo con Buenaventura? Esa es mi primera
pregunta.

La segunda pregunta es que observo que ustedes estan concentrando muchas
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de sus inversiones en Colombia, pero yo queria saber si planean enfocarse en
otros paises como por ejemplo Pera, donde hay oportunidades interesantes, o
tal vez Brasil o Argentina. Quisiera saber un poco mas sobre esto, y también me
pregunto qué esperan para la parte de volimenes durante los trimestres
siguientes, los volumenes de gas, teniendo en cuenta que El Nifio ya casi
termina, y estas son mis tres preguntas, gracias.

Sr. Angarita: Bien, permitame responder a esas tres preguntas. Respecto a la primera
pregunta sobre el CapEx para los proyectos que prevemos en Colombia,
basicamente los proyectos nos son asignados directamente porque son parte de
nuestro sistema, como aquél llamado “Proyectos Bidireccionales”, que consiste
principalmente en colocar estaciones de compresion en el oleoducto Mariquita-
Cali. Les daré las cifras del gobierno para este proyecto, que nos son
adjudicadas directamente; es una cifra que no esta muy por debajo de los 200
millones de dolares.

Ya estamos trabajando en la ingenieria conceptual para esos proyectos; esos
proyectos son directamente asignados a nosotros y debemos estar de acuerdo
con el gobierno en los precios y cosas por el estilo; esto es lo que estamos
haciendo en estos momentos. Estamos preparando toda nuestra ingenieria y
presupuesto para esos proyectos, para poder llegar a un acuerdo con el
regulador sobre cuél es el costo para que esos proyectos mantengan un
balance sobre los términos para ejecutar el proyecto, que cuesta
aproximadamente unos 200 millones de délares.

Con respecto a los proyectos de regasificacion y conexion de tuberias en lo que
se llama Yumbo-Buenaventura, los proyectos que el gobierno ha anunciado
estaran en licitacién y estamos planeando participar en esa licitacion, asi que no
puedo darles las cifras. Sin embargo, lo que puedo decirles es las cifras que el
gobierno ha puesto como sus presupuestos y, por supuesto, las cifras finales
estaran sujetas a una oferta, en la que seremos uno de los postores, pero el
gobierno ha dicho que el costo de los dos proyectos estara en el orden de los
560 millones de délares, esa es la estimacion del gobierno que han incluido en
la resolucién.

Por lo tanto, el costo final dependera de la licitacién y, por supuesto, de la
ejecucion real del costo, este es mas o menos el costo de los proyectos.

Con respecto a su segunda pregunta sobre si estamos buscando otros
proyectos, si: estamos revisando oportunidades en otros paises fuera de
Colombia vy, por supuesto, estamos buscando proyectos organicos e
inorganicos. Este es nuestro deber, creemos que tenemos las capacidades y
una buena posicion financiera para buscar oportunidades en otros paises, y
como ustedes se podran imaginar, por supuesto que estamos buscando
proyectos en otros paises de América Latina.

Esta es parte de la estrategia que compartimos con este grupo el pasado
trimestre, asi que estamos en plena ejecucién de nuestra nueva estrategia, pero
debemos tener mucho cuidado en lo que nos toque hacer. No tenemos prisa,
nuestra prioridad son los buenos proyectos y no simplemente resultados a corto
plazo. Por ejemplo, observen que tenemos una buena posicion de efectivo en
este momento, como vieron en las finanzas, pero no vamos a precipitarnos:
nuestra prioridad es seguir nuestra estrategia, pero para acceder a buenos
proyectos.

Con respecto a los volumenes, si. Como mencioné al principio, los volimenes
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ahora estan bajos porque las plantas térmicas en términos generales estan a su
minima expresion. Si, estamos finalizando la temporada de lluvias,
probablemente queden algunas semanas para que se acaben. Sin embargo, el
analisis que tenemos de las autoridades hidrolégicas es que la lluvia en este
afio ha sido una especie de media en lluvias, por lo que este afio no ha sido La
Nifia y no esta lloviendo méas de lo normal; esta lloviendo como en un afio
normal, lo que significa que muy probablemente en la segunda mitad del afio las
centrales térmicas estaran funcionando de nuevo, no todas, pero probablemente
volveran a encender algunas de ellas, y probablemente el volumen de gas
aumentara en la segunda mitad como dije antes. Ha estado lloviendo, pero en
cuanto al promedio de estadisticas histéricas, no esta lloviendo demasiado,
simplemente esta lloviendo como un afio normal. Eso significa que esperamos
que los volimenes aumenten en la segunda mitad de este afio y principios del
proximo.

¢Alguna otra pregunta?

Operadora: Gracias. Nuestra proxima pregunta en linea proviene de Oswaldo Olivier de
Davivienda Corredores. Por favor, tome la palabra, su linea esta abierta.

Sr. Olivier: Hola, Antonio y Julian, muchas gracias por la presentacion. Tengo dos
preguntas: la primera es complementaria a la que Mark les hizo sobre los
nuevos proyectos, las nuevas oportunidades, y es sobre el tiempo en que esos
proyectos estaran operativos y generaran ingresos. ¢Tienen un estimado de
cuando estaran operativos los proyectos? Tanto los proyectos asignados
directamente a ustedes como los que les asignen a través de licitaciones.

La otra pregunta es que ustedes mencionaron algo sobre la relacion deuda /
EBITDA; mencionaron que la proporciéon bajara en octubre, y yo no entiendo
esa parte de por qué sera menor en octubre de este afio. Esas son mis dos
preguntas, muchas gracias.

Sr. Garcia: Bien, yo responderé a la primera y Antonio a la segunda. Con respecto a la
primera, de los proyectos que estan en ejecucion, la fecha que les dije es la
fecha en la que comenzaremos a recibir los ingresos. Por ejemplo, para la Fase
Cusiana lll estamos esperando comenzar a recibir ingresos de junio a julio,
porque declararemos la operacién comercial en las proximas semanas; eso con
respecto a los proyectos que estan en ejecucion.

Con respecto a los proyectos de expansion a mediano plazo, los que tenemos
con el gobierno, esperamos segun el calendario del gobierno que algunos de
esos proyectos estén en operacion en 2020 y otros en 2021, por lo que los
ingresos comenzaran a percibirse entre esos afios, 2020 a 2021. Ese es mas o
menos el calendario que tiene el gobierno y por supuesto el calendario, que
debe ser la base para que podamos planificar.

Sr. Angarita: De acuerdo. Con respecto a la segunda pregunta, la Deuda Total a EBITDA, la
razon por la que en octubre ese indicador se reducir4 es porque en octubre,
cuando la empresa pague la cifra final de la cobertura contratada en 2009, la
deuda total disminuir4. Esa es la razén.

Tendremos este indicador en el nivel mas bajo, y también tendremos una
pequefia cantidad de deuda (inaudible 20:50-20:55) esto es lo que hemos
previsto para este afio, asi que esta en un nivel controlado por la empresa.
Hemos incluido la cobertura a nuestra Deuda Total, y por eso cuando paguemos
la cantidad final la Deuda Total disminuira; esa es la explicacion.
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¢Alguna otra pregunta?

Operadora:  Gracias. Nuestra proxima pregunta en linea viene de Diego Buitrago de
Bancolombia. Adelante, su linea est4 abierta.

Sr. Buitrago: Gracias por la presentaciéon. Tengo dos preguntas, una es sobre las fechas de
inicio de las operaciones de los proyectos; hemos observado que con frecuencia
esas fechas avanzaron, asi que quiero entender cémo funciona el plazo en los
proyectos, y cual es la implicacion de TGI debido al hecho de posponer el inicio
de operatividad de los proyectos. Mas alla del impacto directo en los ingresos,
quiero saber cuales son los principales motivos para posponer las fechas de
inicio de la operacion del proyecto.

Y lo dltimo es si Antonio podria repetir su Ultima respuesta, porque la
comunicacion no fue lo suficientemente buena, gracias.

Sr. Garcia: Bien. Si, algunos proyectos estan, digamos, por debajo de la programacién que
se preveia hace dos afios o hace unos meses, cuando fueron aprobados.
Algunos de ellos son los permisos ambientales, por ejemplo, el Loop Armenia,
gue obtuvo los permisos, pero eso tardé mas meses de lo que habiamos
previsto, asi que una de las razones ha sido el permiso.

Ustedes saben que no somos el Unico sector donde esto sucede; hay algunos
problemas en la obtencion de licencias ambientales, por ejemplo, en el Loop
Armenia teniamos que hacer una gran cantidad de aprobaciones arqueolégicas
porgue estamos en una zona donde por lo general hay ciertos hallazgos
arqueoldégicos, por lo que tom6 més tiempo de lo esperado para obtener todas
las aprobaciones para el permiso arqueoldgico.

En el caso de otros proyectos, tuvimos algunos problemas con los contratistas
iniciales, tuvimos que cambiar de contratistas como en Cusiana Fase Il y por
esa razén tuvimos algunos retrasos que se resolvieron y ahora todos los
contratistas estan trabajando, todos los proyectos son por contrato y todos los
contratistas estan trabajando en su lugar.

Sr. Angarita: Pero con respecto a los ingresos, Cusiana Fase lll contribuird con 750 mil
dolares al mes, la declaracién operativa estd muy cerca, tal vez a finales de
junio, asi que desde julio de este afio recibiremos estos nuevos ingresos de
Cusiana Fase lll, pero todos los contratos ya estaban firmados; este es el
principal impacto.

Cusiana-Apiay-Ocoa, que es un proyecto principalmente para Ecopetrol por sus
necesidades en la planta cerca de Villavicencio, entrara en funcionamiento en
diciembre. Esa sera otra fuente importante de ingresos.

Sr. Buitrago: Por favor, repita la Gltima respuesta que nos dio, porque la comunicaciéon no era
lo suficientemente buena.

Sr. Angarita: La razén por la que la Deuda Total a EBITDA disminuir4 en octubre es porque
pagaremos la cobertura que la empresa contraté en 2009, pagaremos el monto
final en octubre de este afio, la Deuda Total disminuird por eso, porque
incluimos esa cobertura en nuestra Deuda Total, y esa es la razén por la que
estamos en un buen nivel. Lo consideramos un buen nivel, pero estamos
controlando constantemente estos indicadores relacionados con la Deuda, por
lo que en cualquier caso tenemos bastante efectivo para pagos adicionales
innecesarios, pero no estamos considerando ningun pago adicional de deuda
durante este afio.

Gerencia de Financiamiento y Relacién con Inversionistas, Teléfono: +57(1) 3268000 ext 1536/1675/1827/1534
E mail:ir@eeb.com.co

www.grupoenergiadebogota.com/inversionistas




G

TGl & Calidda- Conferencia de Resultados
Prlmel’ tl’lmeStI'e de 2017 GRUPO ENERGiA
DE BOGOTA

Sr. Buitrago: Perfecto, permitanme una pregunta adicional. Y en cuanto a las oportunidades
que estan buscando en la region, ¢,podria decirnos algun pais especifico en el
gue TGI esté mas interesado?

Sr. Garcia: Claro, si. Estamos revisando varias oportunidades en varios paises,
probablemente uno de los proyectos en los que estamos trabajando mas duro
sea en Per(; como ya saben, TGl es accionista de CONTUGAS junto con
nuestra empresa matriz (EEB), por lo que estamos trabajando en proyectos
como la entrega de gas al sur del PerU; esta es una de las oportunidades que
estamos buscando. Como sabran, estos proyectos tienen algunos problemas
porque la concesion fue terminada, y esto crea nuevas oportunidades para
conseguir la entrega de gas al sur del Peru.

Este es uno de los proyectos especificos en los que estamos trabajando; no es
un secreto que eso es lo que estamos buscando porgque ya estamos en el pais,
ya tenemos algo de infraestructura en operacion y, por supuesto, queremos
expandir nuestros negocios en Peru.

Sr. Buitrago: Muy bien, gracias.
Operadora: Tenemos nuestra siguiente pregunta de Mark Heins de BTG Pactual.

Sr. Heins: Hola, amigos, quisiera saber si me pueden contestar dos preguntas mas. La
primera es sobre el financiamiento de los proyectos que vienen para 2020 y
2021, ¢cuanto de esto se va a financiar a través de bonos o lineas de crédito? Y
con lo del plan de regasificacion, quiero saber si estan buscando un socio, un
socio de inversién, o si estan planeando invertir en todo el proyecto con este
plan.

Y la segunda pregunta, ya que actualmente tienen en mira el Gasoducto Sur
peruano, queria preguntarles si intentan seguir el mismo esquema o la misma
infraestructura que el contratista anterior, o si estan buscando alternativas como
el transporte a través de otras partes de la region. Gracias.

Sr. Garcia: Vera, en cuanto a la primera sobre como entregar los proyectos, voy a
responder en dos partes. Con respecto a los proyectos que nos son asignados
directamente, que creemos que podemos ejecutarlos por nosotros mismos,
100% a riesgo propio, probablemente parte de eso se financia de alguna
manera como parte de la financiacion corporativa normal de la empresa; si
requiere algun tipo de financiacion, si, probablemente buscaremos algo de
fondos a través de una financiacién.

Con respecto a los proyectos mas caros y mas desafiantes, tales como el plan
de regasificacion, estamos buscando asociarnos. También pensamos que este
tipo de proyectos, que son proyectos de infraestructura normal, generalmente se
financian a través de Financiamiento de Proyectos, asi que por supuesto que lo
haremos para este tipo de proyectos usaremos algin tipo de financiacion de
proyectos.

En cuanto a la segunda pregunta, si estamos buscando rutas alternativas para
entregar gas al sur, y como he mencionado, ya estamos a través de
CONTUGAS en el sistema de transporte de la parte occidental, por lo que
probablemente una ruta alternativa, una ruta mas barata sera extender nuestro
sistema CONTUGAS, que es una forma mucho mas corta y mucho mas féacil,
mas barata y mas rapida de construir una extension de CONTUGAS al sur en
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comparacion con la construccion o la concesién que fue terminada.

Sr. Angarita: Quisiera complementar la pregunta relacionada con la financiacién de estos
proyectos porque tenemos suficiente capacidad para apoyar un gran porcentaje
de la inversion total. Como ya hemos expuesto, tenemos fondos de operaciones
entre 200 y 250 millones de doélares; esta cantidad estd disponible para
proyectos, para nuevos proyectos y también para dividendos, por supuesto,
pero una gran parte puede ser utilizada para el crecimiento de la empresa, y
esto es muy importante con nuestras finanzas; tal vez si nos conceden en el
futuro estos seis proyectos necesitaremos una pequefia cantidad de nuevas
deudas para la conclusion de estos proyectos, asi que tenemos suficiente
capacidad financiera para estos seis proyectos.

Operadora: No tenemos mas preguntas en este momento.

Sr. Olazabal: Buenos dias a todos y gracias por acompafiarnos hoy. En nombre de la
empresa, me gustaria darles la bienvenida a la conferencia telefénica de
Resultados del ler trimestre del 2017 de Calidda. Mi nombre es Jorge Olazabal
y soy el director general de Calidda. Me gustaria comenzar esta presentacién
dando una visién general de nuestro negocio durante el ultimo trimestre: hemos
concluido el primer trimestre del afio con resultados mejores de lo esperado;
nuestro EBITDA fue de 45 millones de ddlares, un 21% mas que el resultado del
primer trimestre del afio pasado de 29 millones de délares; ademas, nuestro
Margen EBITDA Ajustado aumentd de 54% a 61% debido a mayores ingresos
por distribucion.

También quisiera mencionar que hemos conectado a mas de 26.000 clientes a
nuestro sistema de distribucion, lo que sitia nuestra base total de clientes en
una marca que sobrepasa los 464.000. Gracias a esta actuacién, contamos con
mas de 2.000.000 de personas que se benefician del uso de gas natural En
Lima.

Por otro lado, estamos trabajando actualmente en nuestra nueva estrategia de
negocios. Hemos redisefiado nuestra estructura organizacional enfocandonos
en nuestra vision empresarial.

Con esto nos aseguraremos de que nuestras areas de generacion y soporte
tengan las condiciones para presentar a nuestros clientes unas propuestas
energéticas efectivas.

Ahora daré la palabra al Director Financiero de Célidda, Martin Mejia, quien
seguira con la presentacion.

Sr. Mejia: Perfecto. Gracias, Jorge. Buenos dias a todos, mi nombre es Martin Mejia y soy
el Director Financiero de Calidda. Ahora, por favor, siganme en cada diapositiva
de la presentacion. En primer lugar, me gustaria comenzar con los mejores
momentos del primer trimestre de 2017 de Cédlidda: del lado derecho de la
diapositiva encontraran los resultados del primer trimestre de 2017 de Célidda
en comparacion con el primer trimestre de 2016. Como pueden ver en el primer
grafico que ilustra nuestros principales resultados operativos, en los ultimos
doce meses ha aumentado en méas de 95.000 clientes y ahora estd compuesta
por casi 465.000 clientes, lo cual representa un crecimiento del 26% en clientes
conectados durante los Ultimos doce meses. Asimismo, el volumen facturado
alcanzo los 751 millones de pies cubicos diarios, lo cual supone un incremento
del 8% respecto al mismo periodo de 2016. Este crecimiento se vio apoyado por
la construccién de mas de 1.300 kildbmetros de nueva infraestructura de ductos
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en los Ultimos doce meses; con esta accién todo el sistema de distribuciéon se
extiende a 7.691 kildbmetros de tuberias subterraneas.

En cuanto al segundo gréafico, en el que encontrardn nuestros principales
resultados financieros, veran que nuestros ingresos totales e ingresos totales
ajustados del primer trimestre de 2017 aumentaron un 13% y un 10%,
respectivamente, en comparacién con los resultados del afio pasado.

Esto se explica gracias a mayores ingresos por distribucion, principalmente a
volumenes adicionales de contratos de compra obligatoria y tarifas de conexién
mas altas.

Como recordatorio, quisiera mencionar que el total de los ingresos ajustados
alcanzo casi los 55 millones de ddlares y se calcula obteniendo los ingresos
totales menos los conceptos de traspaso, como se explica en la nota nimero 3,
este fue un incremento de 6 millones de ddélares en comparacién con los
resultados del afio pasado.

Al ver nuestro EBITDA no aparecen costos directos asociados a nuestros
ingresos de distribucién y conexién, que ascendieron a mas de 35 millones de
dodlares con un incremento del 21%.

En la siguiente diapositiva encontrardn nuestro Desempefio Comercial; a partir
del primer trimestre de 2017 Célidda ha conectado casi 464.000 clientes del
segmento residencial en 20 distritos de Lima y Callao, de los cuales casi 26.000
se conectaron al sistema de distribucion de Calidda durante el primer trimestre
de 2017.

Es importante mencionar que, actualmente, la mayoria de los nuevos clientes
residenciales se benefician de dos programas del Gobierno peruano creados
para incrementar el uso de gas natural y lograr la masificacién del servicio de
Gas Natural en el Peru. Estos programas subsidian hasta el 100% de su costo
de conexion al sistema de distribucion de gas de Célidda, y estos programas
son los Bonogas y los programas de Descuento Promocional. Ambos
programas sOlo pueden ser adquiridos por personas de los sectores
economicos C, D y E, que son poblacion de bajos ingresos, y benefician a més
del 92% de nuestras nuevas conexiones residenciales.

Pasando a la siguiente diapositiva, encontraran el desempefio de conexién de
nuestros tres segmentos principales de clientes en términos de factura por
volumen. En el segmento de generacién de energia no ha habido conexiones de
plantas térmicas este afio, sin embargo se ha conectado un cliente de
cogeneracion, que es una industria capaz de generar su propia electricidad. En
cuanto a los sectores Industrial y GNV, 5 industrias y 4 estaciones de GNV se
han unido a nuestro sistema de distribucion durante el Ultimo trimestre. Es
importante destacar que las estaciones de GNV suministran gas natural a mas
de 177.000 vehiculos en la ciudad de Lima y Callao.

Veran en la siguiente diapositiva, que es sobre Rendimiento Comercial también,
el volumen facturado histérico de Calidda a marzo de 2017. Como se puede
observar, el volumen facturado muestra un crecimiento promedio de 10% desde
2011. Si se compara el dltimo trimestre frente a los resultados del dltimo
trimestre de 2016, el volumen de facturacion de Célidda aumenté un 8% y se
explica principalmente gracias a la demanda en el segmento de generacion de
energia debido a un mayor volumen de contratos de compra obligatoria. Es
importante mencionar que el volumen de facturacion de contratos por compra
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obligatoria representa el 80% del volumen facturado total de este primer
trimestre 2017 y minimiza el impacto de volatilidad de volumen derivado del
efecto estacional sobre la demanda de volumen del segmento de generacion de
energia.

Pasando a la siguiente diapositiva, encontraran nuestro desglose de volumen
facturado por segmento de cliente en cuatro gréaficos: el incremento de volumen
mas importante vino de la generacién de energia, debido a una renegociacién
del contrato con dos de nuestros principales clientes, aumentando nuestro
volumen de contratos por compra obligatoria desde mayo de 2016.

El volumen del sector industrial muestra un incremento del 1%, mientras que el
segmento de las Estaciones GNV muestra una ligera disminucion del 3% debido
a una gran competitividad frente a otros combustibles.

Por otro lado, el segmento mas dinamico fue el sector residencial y comercial,
cuyo volumen de facturacién aumenté en un 5% justificado por la incorporacion
exitosa de mas de 26.000 clientes en el dltimo trimestre.

Bien, en la siguiente diapositiva veran nuestro rendimiento operativo histérico a
partir del primer trimestre de 2017: como pueden observar en el primer grafico a
la izquierda, el sistema de distribucion de Céalidda consta de 7,691 kilometros de
tuberias subterrdneas como resultado de la construccion de 9 km de red de alta
presion de acero, y 257 km de tuberias de polietileno de baja presién durante el
Gltimo trimestre.

En el segundo grafico se encuentra eficiencia de la red de Calidda, que
podemos medir mediante la cuantificacion de los clientes conectados sobre el
namero de clientes potenciales ubicados frente a la red de Calidda. Este ratio de
eficiencia aumento6 en un 1% a través del Gltimo trimestre, lo que permitié elevar
la tasa de penetracion de la red hasta un 61%. Ahora tenemos casi 773.000
clientes potenciales de los cuales mas de 465.000 estan actualmente
conectados a nuestro sistema de distribucion de gas.

En la siguiente diapositiva de nuestro desempefio operacional, me gustaria
hablar de la capacidad instalada y el volumen distribuido de Calidda. A partir del
primer trimestre de 2017, la capacidad del sistema de distribucion de Calidda es
de 420 millones de pies cubicos por dia, medida desde las puertas de la ciudad
en Lurin, que se encuentra al sur de Lima, a Ventanilla, que se encuentra en el
norte de Lima. Ahora bien, el 51% de esta capacidad esta actualmente en uso
por nuestros clientes regulados e independientes ubicados dentro de esta
region, lo cual equivale a 215 millones de pies cubicos por dia.

Como recordatorio, quisiera mencionar que contratamos gas natural y la
capacidad de transportarlo con el fin de servir a nuestros clientes regulados, y
los clientes independientes contrataron este servicio directamente con los
productores y transportadores de gas natural que son Pluspetrol y TGP. Nuestro
suministro de gas natural y la capacidad de transporte contratada, considerando
los contratos de compra obligatoria y los volumenes interrumpibles, asciende a
223 millones de pies cubicos por dia y 228 millones de pies cubicos por dia,
respectivamente. Eso nos permite atender un volumen de demanda de 144
millones de pies cubicos por dia de nuestros clientes regulados.

Es importante decirles que para ambos casos, el costo de capacidad de
contratos de suministro y transporte de gas natural en Célidda esta totalmente
transferido al cliente final y la tarifa se calcula de nuevo cada tres meses.
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También tenemos clientes independientes ubicados en Chilca, al sur de las
puertas de la ciudad en Lurin, que tiene un enorme generador de energia con
un contrato de compra obligatoria que consumié 242 millones de pies cibicos
por dia durante el Gltimo trimestre.

En total, el volumen distribuido de Calidda ascendi6 a 467 millones de pies
cubicos por dia; esto es inferior a los 751 millones de pies cubicos por dia en
volumen facturado debido al volumen de contratos de compra obligatoria.

En el siguiente tema, que es el rendimiento financiero y las métricas clave
representados en los graficos, encontraran tres graficos que representan
nuestro volumen facturado, los ingresos de distribucion y los ingresos ajustados
para el primer trimestre 2017.

Estos son indicios de que a pesar de que el 76% de todo el volumen de
facturacién provino del segmento de clientes Unicos; que es el sector de
generacion de energia, nuestros ingresos se diversifican.

Por favor, permitanme explicarles mejor; el primer grafico a la izquierda es el
volumen facturado presentado antes, como se puede apreciar, a pesar de que
los segmentos residencial y comercial representan sélo el 1% del volumen total
de facturacion, esto explica el 11% de los ingresos de distribucion, como se
puede ver en el medio del gréafico.

Luego, en el tercer grafico, si sumamos los ingresos generados por nuestro
negocio de conexién de clientes, podemos ver que el segmento residencial y
comercial representa el 36% de los ingresos ajustados de Calidda. A modo de
recordatorio, los ingresos ajustados de Calidda son los ingresos totales menos
los conceptos por transmision.

Por otro lado, mientras que los generadores de energia representan un 76% del
volumen facturado, los segmentos relevantes se reducen a un 51% cuando
analizamos los ingresos de distribucién, y el 33% de los ingresos ajustados.
Esto demuestra que el segmento residencial y comercial y el segmento de
generacion de energia son igual de importantes en términos de ventas
ajustadas; otros ingresos representan el 7% de las ventas ajustadas, justificado
principalmente gracias a los ingresos recibidos de clientes GNV con honorarios
por conexiones y a servicios de reubicacion de tuberias.

Por favor, pasemos a la siguiente diapositiva. A finales de marzo de 2017 los
ingresos totales fueron de 552 millones de ddlares, incluyendo la transmision y
los ingresos por CINIIF 12, que representan un incremento del 3% en
comparacion con el primer trimestre de 2016. Sin embargo, los Ingresos Totales
Ajustados aumentaron en un 3 %, de 207 millones a 212 millones de ddlares.

En el segundo cuadro de la derecha, podemos ver el EBITDA histérico de
Célidda que totaliza 130 millones de délares, mostrando un aumento constante
desde 2011, asi como el margen EBITDA ajustado.

En el tercer grafico inferior izquierdo, los Fondos de Operatividad calculados a
partir del primer trimestre de 2017 (Utilidad Neta + Depreciacion + Amortizacion)
fueron de 89 millones de dolares, y en el Ultimo grafico inferior derecho se
encuentra la Deuda y la Deuda Neta con respecto a EBITDA. Como pueden ver,
hemos mantenido nuestra deuda con el EBITDA por debajo del objetivo de 3.5
veces, y cerramos el Ultimo trimestre con un ratio de 2,6 veces de EBITDA.
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En resumen, en las proximas dos diapositivas se encuentran las principales
Métricas Financieras; estas revelan que nuestro rendimiento financiero en los
Ultimos afos es consistente con la visién de la compafiia y con los resultados
esperados de nuestros accionistas. Encontraran los indicadores de deuda y las
proporciones tales como Deuda Total, ratio de Deuda / Capitalizacion,
Cobertura de Intereses, Fondos de Operatividad / Deuda Neta, Activos Totales,
Patrimonio, Ingresos Netos, y Gastos de Capital.

Dicho esto, me gustaria terminar esta presentacion mencionando que 2017 sera
el afio que marcara nuestra transicion hacia un nuevo modelo de negocios para
satisfacer las necesidades de nuestros clientes.

Anticipamos que este proceso sera seguido por una evolucion en el rendimiento
financiero de nuestra empresa, que se refleja en un aumento sostenido de los
ingresos y la rentabilidad.

En este sentido, es importante mencionar que los resultados del primer trimestre
muestra que vamos por buen camino para cumplir con nuestros objetivos
anuales, que incluyen conectar 120.000 clientes en nuestro sistema de
distribucion de gas natural, y alcanzar un EBITDA de 130 millones de délares.

Bien, gracias por su tiempo. Estamos listos para iniciar la sesion de preguntas y
respuestas.

Operadora: Gracias, ahora vamos a iniciar la sesion de preguntas y respuestas. Si tienen
alguna pregunta, por favor presionen “star’ y luego “1” en su teléfono de
botones. Si desean ser removidos de la cola, por favor presionen “pond sign” o
“hash key”. Habra un retraso antes de que la primera pregunta sea anunciada;
si estan utilizando altavoz en su teléfono, puede que tengan que descolgar el
auricular antes de pulsar los nimeros.

Una vez mas, si tienen alguna pregunta, por favor presionen “star” y luego “1”
en su teléfono de botones.

Estamos en espera de sus preguntas.

Tenemos una pregunta en linea de Mark Heins de BTG Pactual, tiene la
palabra.

Sr. Heins: Hola, amigos, gracias por la presentacion. Tengo un par de preguntas: la
primera es con respecto a las nuevas conexiones para este afio, y cuantas
planean afiadir durante el resto del afio.

La segunda es como estan proyectando nuevas conexiones en los clientes
térmicos y los industriales. Ustedes mencionaron que este afio no esperaban
nuevas conexiones de agentes térmicos, pero me preguntaba si podrian darnos
algun tipo de orientacién o una proyeccion a futuro de estos dos sectores en el
pais, o en la regién donde opera Célidda.

La tercera es si estdn planeando distribuir dividendos de la manera en la que lo
han hecho durante los periodos anteriores, y la Gltima pregunta es con respecto
a inversiones de mantenimiento una vez que hayan construido todas sus lineas
y que hayan alcanzado su objetivo, ¢qué tanto podemos esperar para el
mantenimiento de este CapEx para su red de distribucidon en conjunto? Muchas
gracias.
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Sr. Olazabal: En cuanto a la pregunta numero dos, si; no esperamos nuevas centrales
eléctricas de generacién térmica en los proximos afios. Pero como vieron en la
presentacion, hay una industrial con capacidad de cogeneracion...

Sr. Mejia: De acuerdo. Con respecto a las nuevas conexiones que haremos este afio,
pensamos en 120.000 nuevos clientes de acuerdo a nuestro plan.

En cuanto a los dividendos, este afio daremos el resultado de 2016, que son 50
millones de doélares a los accionistas que seran pagados en junio. En relacién al
mantenimiento de CapEx, durante los afios siguientes planeamos invertir
alrededor de 600 millones de ddlares para ampliar nuestra red de distribucion,
para conectar 500.000 clientes a nuestro sistema. Esto lo haremos para llegar a
nuestra meta de 1 millébn de clientes conectados a nuestro sistema en el afio
2022, y para ello es importante mencionar que tendremos alrededor de 400
millones en nuevas deudas para financiar los 600 millones de ddlares de este
proyecto de expansion que tenemos.

Operadora:  Gracias, para este momento no tenemos mas preguntas.

Gracias, sefioras y sefiores. Con esto concluye la conferencia de hoy; gracias
por participar. Ya pueden desconectar los altavoces, por favor esperen para la
post-conferencia.
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